


บริษัทประกัน แฟร์ดี ตัวแทน ลูกค้า



FairDee คือใคร ?
ธุรกิจของแฟร์ดี



เราประกอบธุรกิจนายหน้าประกันวินาศภัย 

และเป็นบริษัทในเครือ Qoala Group

บริษัท แฟร์ดี โบรกเกอร์ ประกันภัย จํากัด

เปิดธุรกิจด้านประกันภัย กุมภาพันธ์ 2562

ซึ่งอยู่วงการประกันภัยและเป็นบริษัทด้าน InsurTech ชั้นนําจากประเทศ
อินโดนีเซีย ที่มียอดสุทธิต่อเดือนอยู่ที่ 2,500 ล้านบาทจากธุรกิจทั่วโลก



กลุ่มนักลงทุน
ระดับนานาชาติ

Series B   [ระดุมทุนกว่า 2,000 ล้านบาท]  



Sources: Reference

https://techsauce.co/news/fairdee-series-b-with-qoala-by-eurazeo?fbclid=IwAR0W8vgcDM490H5MWT3qSTjhkwGXsMoe-mDwyZqPXRtO8Gt66AzRob-DE6w


ประกอบด้วย 7 ฝ่ายงาน พนักงานรวมกว่า 200 คน
1. ฝ่ายการตลาด ติดต่อ (02-1147920 ต่อสายกด 2 )

2. ฝ่ายรับประกันภัย (02-1147920 ต่อสายกด 1 )

3. ฝ่ายพัฒนาผลิตภัณฑ์

4. ฝ่ายเทคโนโลยี 

5. ฝ่ายบัญชีและการเงิน (02-1147920 ต่อสายกด 3  )

6. ฝ่ายประกันภัยสัมพันธ์

7. ฝ่ายทรัพยากรบุคคล

โครงสร้าง ประเทศไทย



ทีม



Partner บริษัทประกันภัยชั้นนํากว่า 23 แห่ง

บริษัทคู่ค้า
...เติบโตแล้ววันนี้



หมายเหตุ: เฉพาะยอดขายในโครงการ FairDee Plus







ทําไมต้องสร้างงานกับ FairDee

รับผลตอบแทนมากกว่าที่
เคยด้วยรูปแบบ เครือข่าย

เติบโต แข็งแรง ยั่งยืน 
ไปด้วยกัน

ดูแลซึ่งกัน และกัน

ทํางานอย่างอิสระ 
ประหยัดเวลา



แผนการตลาด



ช่องทางรายไดจ้ะได้รับ...

หมายเหตุ : ผลตอบแทนที่สมาชิกได้รับกับบริษัท จะนําไปคํานวณเป็นรายได้และต้อง
              นําส่งภาษีกับกรมสรรพกร

ส่วนลดมาตรฐาน 

จากการขายเอง

ค่าแนะนํา 2% จาก

สมาชิกติดตัวแจ้งงาน

ค่าสายงานรายได้จาก

ลูกทีมที่ตํ่าว่าแจ้งงาน

จ่ายทุกวัน พฤหัสบดี
สัปดาห์ที่ 3 ของเดือนจ่ายทุกวันพฤหัสสบดี 

(หรือ หักส่วนลด)

คัดลอกลิ้งค์แล้วส่งต่อ
ให้กับผู้แนะนํา

1

32



เงื่อนไข
● ปรับขึ้นตําแหน่ง ขึ้นแล้วไม่ปรับลด
● ปรับตําแหน่งนับจากสายงานทั้งหมด
● การแยกสายงาน เมื่อลูกทีมมีระดับเท่ากันหรือสูงกว่า
   (ไม่ได้ค่าบริหารทีมงาน แต่ยังนับยอดเพ่ือปรับระดับ)                      
● ค่าแนะนํา 2% คิดจากยอดขายของทีมงานที่ติดตัวเท่านั้น
● ค่าบริหารสายงาน คิดจากส่วนต่างของทีมงานที่มีระดับตํ่ากว่า
สายงานนั้น
● ระดับ 1 และ 2 สามารถซื้อใช้เอง และซื้อให้คนในนามสกุล
เดียวกันเท่านั้น
● คนที่มบีัตรนายหน้า สมัครสมาชิกเข้ามา จะเริ่มที่ ระดับ 3 ทันที

โครงสร้าง MLM

บัตรนายหน้า



●  ระดับ 1 ซื้อประกันภัยให้ตนเองได้ในราคา สมาชิก ตลอดชีพ
●  สามารถซื้อประกันภัยให้กับบุคคลในครอบครัว (นามสกุลเดียวกัน)
●  แนะนําบุคคลอื่นสมัครสมาชิก รับค่าแนะนํา  2% ตลอดชีพ
●  ยอดขายส่วนตัว + ยอดแนะนํา สะสมรวมกัน 3 เดือน

    = 150,000 เลื่อนตําแหน่งเป็นระดับ 2 

Free

ระดับ 1 สมาชิก



แชร์ 2%

2% 10,000

20,000

10,000

2% 

2% 

45,000 

40,000 

18,000 

2% 

1. ซื้อประกันภัยได้รับส่วนลด

2. รับค่าแนะนํา 2 %

3. ยอดสะสมขึ้นตําแหน่ง 150,00.- 

L 1



● ป 3 + เบี้ย 6,700        2% = 134

ตัวอย่าง
การสร้างรายได้ จาก ค่าแนะนํา 

ชวน ต่อ 1 สัปดาห์

● ป 1 เบี้ย 25,000        2% = 500



Free

ระดับ 2 หัวหน้าทีม
●  ระดับ 2 ซื้อประกันภัยให้ตนเองได้ในราคา สมาชิก ตลอดชีพ
●  สามารถซื้อประกันภัยให้กับบุคคลในครอบครัว (นามสกุลเดียวกัน)
●  แนะนําบุคคลอื่นสมัครสมาชิก รับค่าแนะนํา  2% ตลอดชีพ
●  รับค่าสายงานจากลูกทีมที่ระดับตํ่ากว่า 4 %
●  ยอดขายส่วนตัว + ยอดแนะนํา สะสมรวมกัน 3 ด. 
   = 300,000 เลื่อนตําแหน่งเป็นระดับ 3 
      *** เงื่อนไข ระดับ 3 ต้องมีบัตรนายหน้า



แชร์ 2%

2% 10,000 L 1

20,000 L1

10,000 L1

2% 

2% 

45,000 

40,000 

18,000 

ค่าบริหาร
4% 

x

1. ซื้อประกันภัยได้รับส่วนลด

2. รับค่าแนะนํา 2 %

3. ค่าบริหาร 4%

4. ยอดสะสมขึ้นตําแหน่ง 300,000.-

L 2 L 3

ขึ้นระดับ 3 ต้องมีใบอนุญาต



Free

ระดับ 3 ผู้จัดการหน่วย
●  ระดับ 3 ซื้อประกันภัยให้ตนเองได้ในราคา สมาชิก ตลอดชีพ
●  รับรายได้ค่าการตลาด จากยอดขายเองและยอดของสมาชิก
●  แนะนําบุคคลอื่นสมัครสมาชิก รับค่าแนะนํา  2% ตลอดชีพ
●  รับค่าสายงานจากลูกทีมที่ระดับตํ่ากว่า 5 %
●  ยอดขายส่วนตัว + ยอดแนะนํา สะสมรวมกัน 3 ด. 
   = 600,000 เลื่อนตําแหน่งเป็นระดับ 4 

      *** เงื่อนไข ระดับ 3 ต้องมีบัตรนายหน้า



แชร์ 2%

2% 10,000 L 1

20,000 L 2 

10,000 L 2

2% 

2% 
ค่าบริหาร

5 % 

x

1. ซื้อประกันภัยได้รับส่วนลด

2. รับค่าแนะนํา 2 %

3. ค่าบริหาร 5 %

4.ยอดสะสมขึ้นตําแหน่ง 600,000.-

L 3
L 3

ยอดขายท ัง้ทมี รวมกนั 3 แสน
 5% - 0% = 5% x 3 แสน

ยอดขายท ัง้ทมีรวมกนั 5 แสน
5%- 4% = 1% x 5 แสน

ยอดขายท ัง้ทมี รวมกนั 2 แสน
 5% - 4% = 1% x 2 แสน

   ระดับ 3 ต้องมีใบอนุญาต



L 4 
L 3 

L 1 

   ค่าบริหาร 4   ค่าบริหาร 1   ค่าบริหาร 0.5

ค่าบริหาร 5.5

ค่าบริหาร 5.5
ค่าบริหาร 5

ค่าบริหาร 4

 ทมีงาน 120 คน

 ทมีงาน 18 คน

 ทมีงาน 40 คน

ค่าบริหาร 1.5

L 2



 

นาย A ระดับ 6 =

นาย B ระดับ 5 = 

นาย C ระดับ 2 = 

นาย D ระดับ 3 = 

นางสาว E ระดับ 4 = 

นาย F ระดับ 1 
นาย F มียอดขาย 10,000 บาท ทุกคนจะมีรายได้เท่าไร  

 5.5 +2 = 7.5 %

ไม่ได้รับเนื่องจากตําแหน่งตํ่ากว่า

ไม่ได้รับเนื่องจากตําแหน่งตํ่ากว่า

 6.5 - 6 = 0.5 %

 6 - 5.5  = 0.5 %



คุณอยากอยู่ตรงจุดนี้ไหม ?
7.7

7

7.3

7.5

6

5.5

5

6.5

4



2

สมัครสมาชิก เพ่ือรับส่วนลด

สมัครสมาชิก เพ่ือรับค่าแนะนํา 2%

1

3

แบ่งตัวแทนเป็น 3 กลุ่ม

สมัครสมาชิก มองเห็นโอกาส สนใจ สร้างทีม



การทํางาน

ชวนคนเข้าทีม(ขยาย) สร้างวิธีการขาย(ขาย)
● ชวนเปิดโอกาส ติดตัวเป็นหลัก รายได้ 

2% ตลอดชีพ
● รักษา สร้างระบบดูแลตัวแทนคอยให้คํา

ปรึกษาและแก้ไขปัญหา
● ต่อยอดให้ตัวแทนมีแนวคิดเดียวกับเรา

ขยายฐานทีมงานสู่แนวลึก

● การขายต้องชัดเจนถูกต้องไม่ผิด
พลาด

● เป็นที่ปรึกษาหลังการขาย
● ต้องซื่อสัตย์ถูกต้องเพ่ือรักษาฐาน

ลูกค้า
● การทํางานสู่แนวราบ

สร้างหลักสูตรอบรมการขายและสร้างโอกาสใหม่ๆ
(ขายและขยาย)



✔ สร้างทีม 
✔ เติบโต
✔ ต่อเนื่อง 
✔ ยั่งยืน

1

2 เรียนรู้

3 คัดเลือกคนที่พร้อมเป็น
ผู้นําในแต่ละสาย

4 พัฒนาผู้นําทุกสายอย่าง
ต่อเนื่อง

ชวน



 สามารถสร้างรายได้
 ให้เราอย่างไรได้บ้าง  ?



ขั้นตอนง่าย ๆ 
1. โหลด App แฟร์ดี
2. สมัครสมาชิก กรอกข้อมูลส่วนตัว
3. แชร์ลิ้งค์ เพ่ิมสมาชิกในสายงาน
4. เช็คเบี้ยในระบบ ทําใบเสนอราคาให้ลูกค้า
5. แจ้งงานในระบบ  ออกกรมธรรม์ให้ลูกค้า



ขั้นตอน
สมัครสมาชิก 

1.ก่อนสมัคร
● คลิกลิงค์ทีผู่้แนะนําส่งให้

2.สมัครสมาชิก
● กรอกเบอร์มือถือ
● กรอกรหัส OTP ที่ได้รับจาก SMS
● กรอกชื่อ-นามสกุล บัตรประชาชน 

บัตรนายหน้า และรหัสแนะนํา
● สมัครสมาชิกเรียบร้อย

3.หลังสมัคร

www.fairdee.co.th

อย่าลืม! คัดลอกลิ้งค์ ส่งให้เพ่ือนสมัครต่อ 
เพ่ือรับ 2% และค่าบริหารทีมจากยอดขายทันที



 



กรอกข้อมูลส่วนตัว

1. กดเมนูโปรไฟล ์

บันทึกข้อมูลส่วนตัวให้ครบถ้วน

● เซลฟี่ คู่บัตรนายหน้าวินาศภัย
● บัตรนายหน้าวินาศภัย
● รูปบัตรประชาชน

รูปหน้าบัญชีธนาคาร ( ถ้ามี )

2. เลือกปุ่มบัตรนายหน้า
ประกันวินาศภัยแนบรูป 

3. เพ่ิมเพ่ือนไลน์แอด fairdee Plus Q&A 
เพ่ือติดต่อเจ้าหน้าที่ และ ติดตามข้อมูลข่าวสารแฟร์ดี





มีรหัสสมาชิกกับแฟร์ดีแล้ว ก็ส่งลิ้งค์ แนะนําเพ่ือนเลยสิ !!

กดที่ปุ่ม แชร์ มุมขวา

กดคัดลอกลิงก์และส่งให้เพ่ือนของคุณ
สมัครสมาชิกผ่านลิงก์นี้ได้เลย!





http://www.youtube.com/watch?v=Ew_Lnu2GDe0


http://www.youtube.com/watch?v=q0ZJJ30yUt0


วิธีการการเช็คเบี้ย

ขอใบเสนอราคาผ่าน Line Fairdee Plus Q&A



เอกสารที่ต้องเตรียม การเช็คเบี้ย งานใหม ่

1. สําเนาทะเบียนรถของลูกค้า (ผู้ทําประกันชื่อตรงกับ
สําเนาทะเบียนรถ)

2. กรมธรรม์เดิมปีที่แล้ว (ถ้ามี) หรืออย่างใดอย่างหนึ่ง

3. สําเนาบัตรประชาชนของผู้เอาประกัน

4. รูปถ่ายรถ (เฉพาะรถประเภทพิเศษ) เช่น รถกระบะติด
โครงเหล็ก หลังคา ตู้ทึบ รถบรรทุก ต่างๆ



คลิกปุ่มนี้นะ



1 2 3



4



ข้อควรระวัง
ในการติดต่อเจ้าหน้าที่

1

2

3

ให้ใช้เบอร์ที่ลงทะเบียนเข้ามาส่งข้อมูลผ่านไลน์เท่านั้น

ห้ามแจ้งงานเช็คเบี้ยแทนกันเนื่องจากจะทําให้เกิดข้อผิดพลาดได้

กดติดต่อเจ้าหน้าที่ทุกครั้งก่อนส่งข้อมูลมิเช่นนั้นเจ้าหน้าที่
จะไม่เห็นข้อความ





บริการงานผ่อนแฟร์ดี
• ลูกค้าผ่อนได้สูงสุด 10 งวด ไม่มีดอกเบี้ย

• ผ่อน งวด ระยะสั้น ( 3 , 4 , 5 ,6 งวด )
ตัวแทนได้รับค่าการตลาดเต็มจํานวน

• แจ้งงานง่าย ไม่ต้องส่งเอกสารสัญญา
ตัวจริงมาที่แฟร์ดี



  เงื่อนไขงานผ่อน FairDee
จํานวนงวด หักค่าธรรมเนียม รอบการจ่ายค่าการตลาด

 3 งวด -

จ่ายค่าการตลาดหลังผ่อนครบ ทุกงวด แล้วเท่านั้น 4 งวด -

 5 งวด -

 6 งวด - แผนที่ 1 หารชําระเท่ากันทุกงวด
: ค่าการตลาดได้รับ หลังจากชําระค่างวดที่ 3
แผนที่ 2 งวดแรกชําระ 25% + งวดที่เหลือหารชําระเท่ากัน
:ค่าการตลาดได้รับ หลังจากชําระค่างวดที่ 2

 8 งวด 4%

10 งวด 6%

หมายเหตุ  
ค่าการตลาดจะโอนให้กับตัวแทนตัดรอบทุกวันศุกร์ และบริษัทโอนจ่ายค่าการตลาดให้ในวันพฤหัสบดี
ถัดไป สําหรับการผ่อนจะยึดจากวันที่ชําระว่างวด หากส่งหลักฐานการชําค่างวดภายในวันศุกร์ ท่าน
จะได้รับค่าการตลาดในวันพฤหัสบดีของสัปดาห์ถัดไป





กรณีลูกค้ามีเคลม ก่อนผ่อนครบงวด

ลูกค้า สามารถนําสําเนากรมธรรม์ ไปแจ้งขอเคลมได ้ส่วนกรมธรรม์ตัวจริง 
จะจัดส่งให้หลังจากชําระครบทุกงวด  

สําเนากรมธรรม์ จะได้รับผ่านช่องทางไหนบ้าง ?

2. ผ่านทางระบบของแฟร์ดี 
( เว็บไซต์ / แอปพลิเคชัน )

1. ผ่านทางเจ้าหน้าที่ไลน์แอด



สินค้าน่าสนใจ ประกันภัยประเภท 1 

ยอดนิยม

คุ้มค่า

แข่งขันง่าย



1. เติมเครดิตแฟร์ดีหน้าระบบ ขั้นตํ่า 1000 บาท ( ได้รับ 10 ใบ )

2. กดแจ้งเบิกกระดาษที ่ : แอปพลิเคชั่น

3. เมื่อกระดาษจัดส่งถึงท่าน สามารถคีย์งานลงบนระบบของแฟร์ดี และปริ้นลงกระดาษตัวจริงได้เลย

วิธีการใช้บริการออก กรมธรรม์หน้าร้าน

ภาคสมัครใจ + พ.ร.บ. ชั้น 2+ / 3+ / 3

พ.ร.บ. ควบคู่ ภาคสมัครใจ หรือ ออกภาคสมัครใจเเยกเดี่ยว 

พ.ร.บ. แยกเดี่ยว

สามารถออก พ.ร.บ. เดี่ยว มีบริษัทประกันให้เลือก 
5 บริษัท ( เลือกได้ 1 บริษัท ต่อ 1 รอบการเบิก )



ทีมสนับสนุน
ของบริษัทแฟร์ดี โบรกเกอร์



เครื่องมือ
ในการทํางานพร้อม

ทีม
อบรมพร้อม

ทีม
สนับสนุนพร้อม



Open House

จัดกิจกรรมเดือนละ 2 ครั้ง
เหมาะกับตัวแทนที่แนะนําสมาชิกในต่างพ้ืนที่
และต้องการให้สมาชิกเห็นบรรยากาศภาพ
รวมให้สมาชิกเกิดความเชื่อมั่นกับเรา  

เม.ย. วันที่ 21 ระยอง บุรีรัมย์

พ..ค. วันที่ 11 สมุทรปราการ สุราษฎร์ธานี

มิ.ย.  วันที่ 8 อุบลราชธานี

       วันที่ 9 แพร่



พบกับเจ้าหน้าที่ ที่มีความสามารถและเชี่ยวชาญ
ด้านระบบสอนแบบเจาะลึกเข้าใจง่ายในวันเดียว

กิจกรรมสอนทํางานเป็น

จับมือพ่ีสอนคีย์งาน สอนให้ตัวแทนใช้ระบบและเริ่มศึกษาการทํา
งานเช็คเบี้ยแจ้งงานได้ด้วยตัวเอง 
หัวหน้าทีมทุกท่านสามารถส่งลูกทีมใน
พ้ืนที่เข้าอบรมได้เลย

จับมือพ่ีสอนคีย์งาน



ทีม AE จัดอบรมสอนการใช้ระบบการ
ทํางานร่วมกันแฟร์ดี จัดเป็นทีม  
ประมาณ 10-15 ท่าน

FairDee Knock Knock







ช่องทางการเรียนรู้
ของบริษัทแฟร์ดี โบรกเกอร์



คลิกปุ่มนี้นะ



มีการจัด 2 ครั้งต่อ 1 เดือน
เดือนมกราคม

วันที่ 18,25

เดือนกุมภาพันธ์

วันที่ 8,22

เดือนมีนาคม

วันที่ 7,21

Fairdee Training Online



สอบบัตรนายหน้า
ประกันวินาศภัยรอบพิเศษ

อบรมติวสอบ 2 วัน 

คู่มือติวสอบ

อาหารกลางวัน ขนมเบรก

สถานที่สอบ



ขอรับใบอนุญาตนายหน้า
ประกันวินาศภัยรอบพิเศษ

อบรม 10 ชั่วโมง 

คู่มืออบรม

ผ่านระบบ Zoom



New product
ของบริษัทแฟร์ดี โบรกเกอร์





➔ รับอายุ  15 - 70 ปี
➔ เบี้ยประกันภัย เท่ากัน
➔ คุ้มครองอุบัติเหตุในวันหยุดราชการให้อีก 1 เท่า
➔ คุ้มครองอุบัติเหตุสาธารณะ ให้อีก 1 เท่า
➔ ค่าปลงศพทุกกรณี
➔ เริ่มต้นเบี้ยประกันเดือนละ 22 บาท กว่า ๆ 

จุดเด่น
PA



ประกันการเดินทางในประเทศ 
➔ เริ่มต้นวันละ 11 บาท
➔ รับอายุ 1 - 75 ปี

ประกันการเดินทางใปต่างประเทศ 
➔ เริ่มต้นวันละ 203 บาท
➔ รับอายุ 6 เดือน - 85 ปี

จุดเด่น
ประกันการเดินทางในประเทศ 
ประกันเดินทางไปต่างประเทศ



Coming soon



แฟร์ดี แฟรแ์ละแคร์คุณ




